


2 jours pour reprendre le chemin de la croissance
Pourquoi exposer ?
Pour valoriser votre entreprise :
Suscitez la curiosité des visiteurs 
en organisant des animations sur votre stand
et animez des ateliers pratiques* pour mettre 
en avant votre expertise. 

Pour développer votre réseau : 
Lors de rencontres d’affaires, 
allez à la rencontre de vos futurs 
clients, partenaires ou prestataires. 
La soirée des exposants 
(Jeudi 24 novembre) vous permettra 
également d’élargir votre réseau
dans une ambiance conviviale. 
    

Pour lancer un nouveau projet : 
Profi tez de conseils juridiques, 
comptables et protection sociale 
en participant à des « rendez-vous d’experts ».

Pour communiquer :
Des « Packs communication » 
vous sont proposés pour booster 
votre communication avant, 
pendant et après l’évènement.

*participation soumise à l’acceptation des organisateurs.

en bref, 2 jours pour tirer 
profi t de l’évènement :
• Réservez un stand
• Animez un atelier 
• Boostez votre communication 

Vous proposez des services destinés 
aux entreprises ? 
Entreprissimo est LE salon professionnel 
du Grand Est totalement incontournable !
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Vous êtes spécialiste de la création 
et avez une véritable expertise ?  
Vous êtes franchiseur et cherchez de 
nouveaux candidats pour votre enseigne ? 
Plus de 200 futurs entrepreneurs sont 
venus concrétiser leurs projets en 2009 !

Vous êtes spécialiste de la communication, 
des arts graphiques, de l’audiovisuel 
ou des TIC ? En 2009, 30 % des visiteurs 
déclaraient être à la recherche 
de nouveautés. Saisissez l’opportunité 
de rencontrer des décideurs en étant 
visible et mettez en avant votre créativité.

Vous êtes en recherche d’accompagnement 
pour votre projet de développement : 
vous trouverez réunis sur un même espace, 
toutes les solutions et les conseils pour 
relever le défi  !

5 thèmes

soirée des exposants :
jeudi 24 novembre
Faites du business dans une ambiance 
de travail propice aux échanges !

j’entreprends en bourgogne 
Cette initiative du Conseil régional de Bourgogne, 
est de nouveau à l’honneur. Un espace réunissant 
tous les acteurs économiques intervenant 
dans l’accompagnement des porteurs de projet.

exportissimo 
Cette manifestation dédiée à l’export aura lieu sur 
Entreprissimo le jeudi 24 novembre. Les entreprises 
pourront rencontrer les acteurs locaux de l’international 
ainsi que de nombreux experts sectoriels et pays lors 
de rendez-vous individuels. Des conférences et ateliers 
seront églament programmés.

les rendez-vous d’experts 
Comptables, juridiques, sociale, fi scales…
des experts vous reçoivent et vous conseillent 
dans vos démarches*

www.entreprissimo.fr

Vous êtes professionnel du tourisme, 
prestataire de concepts touristiques ? 
En 2009 plus de 11 % des visiteurs sont venus 
spécialement pour rencontrer des exposants 
du village tourisme. Ne manquez pas 
l’occasion de développer votre portefeuille 
clients.  

R.A.G.E : les rencontres 
d’affaires du grand est
A l’occasion de l’ouverture de la branche Est de la ligne à grande 
vitesse Rhin-Rhône, qui reliera Dijon aux agglomérations 
de Besançon, Belfort-Montbéliard, Mulhouse et Strasbourg, 
Entreprissimo vous propose de :

• Rencontrer de futurs partenaires de secteurs et de régions  
 différentes
• Obtenir des alliances commerciales, fi nancières, stratégiques  
 ou technologiques 
• Identifi er de nouveaux pôles de développement
• Renforcer votre position et votre notoriété sur ces régions

UN SALON 

PROFESSIONNEL 

PLÉBISCITÉ 

PAR LES 
PROFESSIONNELS

6000
visiteurs :

43 %
de décideurs (PDG, DG, Chefs de service…)

44 %
viennent pour trouver de nouveaux 

partenaires

75,6 %
d’indice de satisfaction chez les visiteurs 

Vous souhaitez 
animer un atelier 
sans exposer ? 
Contactez le 
03 80 65 91 24 
pour plus de 
renseignements.

300
exposants :

74 %
viennent pour accroître leur notoriété

70 %
viennent pour trouver de nouveaux clients

65 %
atteignent leurs objectifs

80 %
des exposants satisfaits

15,8 contacts
utiles par exposants

* sous réserve

nouveauté


